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Precyzyjne myslenie

To jest jednocze$nie najwazniejsza, najbardziej interesujqca 1inaj-

trudniejsza do przedstawienia czg$¢ z catego kursu Praw Sukcesu.

Jest wazna, poniewaz omawia zasade, ktora przewija si¢ w catym
kursie. Jest interesujaca z tego samego powodu. Jest trudna do przed-
stawienia, poniewaz przeci¢tnego ucznia przeniesie daleko poza gra-
nice jego powszednich doswiadczen, do krainy mysli, w ktorej nie

jest przyzwyczajony przebywac.

Do studiowania tej czgsci trzeba podej$¢ z otwartym umystem, ina-
czej umknie wam gtowny kamien zamykajacy sklepienie tego kursu.
A bez tego kamienia wasza Swiatynia Sukcesu nigdy nie zostanie

ukonczona.

Cze$¢ ta da wam koncepcje mysli, ktéra moze was wynie$¢ daleko
ponad poziom, na ktory wzniesliscie si¢ w wyniku proceséw ewolu-
cji, jakim podlegaliscie w przesziosci; i z tego powodu nie powinni-
$cie czué rozczarowania, jesli nie zrozumiecie jej w pelni przy
pierwszym czytaniu. Wigkszo$¢ z nas nie wierzy wto, czego nie
moze zrozumie¢ 1 dlatego majac t¢ tendencje ludzka w pamigci,
ostrzegam was, aby$cie nie zamykali umystow, jesli nie pojmiecie

calej tej czgsSci po pierwszym czytaniu.



Tysiace lat ludzie robili statki z drewna i z niczego innego. Uzywali
drewna, poniewaz uwazali, ze to jedyna substancja, ktéra moze uno-
si¢ si¢ na powierzchni. Ale bylo tak dlatego, ze w swoim procesie
myslowym nie posungli si¢ jeszcze na tyle do przodu, zeby zrozu-
miec, iz stal takze unosi si¢ na powierzchni; oraz ze jest duzo lepsza
do budowy statkow niz drewno. Nie wiedzieli, ze wszystko, co jest
1zejsze niz ilo$¢ cieczy, jaka wypiera, bedzie unosi¢ si¢ na jej po-
wierzchni. I dopoki nie nauczyli si¢ tej wielkiej prawdy, robili todzie

z drewna.

Jeszcze jakie$ dwadziescia pigc lat temu wigkszo$¢ ludzi myslala, ze
lata¢ potrafia tylko ptaki. Teraz wiemy, ze cztowiek nie tylko potrafi

doroéwnac ptakom w lataniu, ale moze je nawet przescignac.

Do bardzo niedawna ludzie nie wiedzieli, ze ta wielka, otwarta pusta
przestrzen zwana powietrzem jest bardziej czuta niz cokolwiek na
tym $wiecie. Nie wiedzieli, ze stowo mdwione przenosi si¢ w eterze
z predkoscia btyskawicy i bez pomocy drutow. Jak mogli to wie-
dzie¢, jesli ich umysty nie byly wystarczajaco rozwinigte, aby umoz-
liwi¢ im pojegcie tego? Celem niniejszej czgsci jest pomoc wam tak
rozwinac 1 poszerzy¢ umysl, azebyscie byli zdolni mysle¢ precyzyj-
nie; poniewaz ten rozwoj otworzy dla was drzwi, ktore prowadza do
wszelkiej potegi, jakiej mozecie potrzebowac¢ do ukonczenia swojej

Swiatyni Sukcesu.

Przez wszystkie poprzednie czgsci tego kursu zauwazyliscie, ze zaj-

mowali$my si¢ zasadami, ktore kazdy moglby tatwo pojaé i zastoso-



wac. Zauwazyliscie takze, ze zasady te zostaly zaprezentowane w
taki sposob, ze prowadza do sukcesu, jaki da si¢ wymierzy¢ bogac-
twem materialnym. To wydawato si¢ konieczne, poniewaz dla wigk-
szosci ludzi stowo sukces i stowo pienigdze sa synonimami. Z tego
wzgledu poprzednie lekcje tego kursu przeznaczone byly dla tych,
ktorzy uwazaja rzeczy doczesne i dobra materialne za jedyne wy-

znaczniki sukcesu.

Mowiac innymi stowy, bytem $wiadom faktu, ze wigkszo$¢ uczniow
tego kursu czulaby sig rozczarowana, gdybym przedstawit im droge
do sukcesu prowadzaca nie przez drzwi biznesu, finanséw czy prze-
mystu — bo jest rzecza powszechnie wiadoma, ze wigkszo$¢ pragnie

sukcesu wypisanego w ten sposob: SUKCES$!

Bardzo dobrze — niech ci, ktorzy zadowola si¢ takim standardem
sukcesu, dostana go. Ale jest parg takich osob, ktore zechca wspiac
si¢ wyzej po drabinie w poszukiwaniu sukcesu mierzonego standar-
dami innymi niz materialne; i to szczeg6lnie dla nich przeznaczone

sa ta 1 nastgpujace po niej czesci tego kursu.

k%

Precyzyjne myslenie wymaga dwodch fundamentalnych warunkow,
ktorych wszyscy zajmujacy sig¢ tym musza przestrzegac. Po pierw-
sze, precyzyjne myslenie wymaga oddzielenia faktow od pustych in-

formacji. Istnieje masa ,,informacji” dostgpnych dla was, a nie opar-



tych na faktach. Po drugie, musicie rozdzieli¢ fakty na dwie katego-
rie; to znaczy na te wazne i te niewazne — albo inaczej, te istotne i te

nieistotne.
Tylko postgpujac w ten sposob, bedziecie w stanie mysle¢ jasno.

Wszystkie fakty, ktore mozecie wykorzysta¢ w osiagnigciu waszego
okreslonego celu gtownego, sa wazne i istotne. Wszystkie, ktoérych
nie mozecie wykorzystac¢, sa niewazne i nieistotne. To gtéwnie zanie-
dbanie niektorych osob, nierozrdzniajacych tych dwoch kategorii,
odpowiedzialne jest za przepas¢ oddzielajaca tak bardzo Iudzi posia-
dajacych wtasciwie jednakowe zdolnosci i ktorym dane byly réwne
szanse. Nie wychodzac poza krag wiasnych znajomych mozecie
wskaza¢ jedna lub wigcej osob, ktore nie miaty wigkszych ani lep-
szych okazji niz wy, ktore nie majq wigcej — a moze maja mniej —

zdolnosci niz wy, a ktére osiagaja duzo wigksze sukcesy.
A wy nie wiecie dlaczego!

Poszperajcie pilnie, a odkryjecie, ze wszyscy ci ludzie nabyli zwycza-
ju taczenia i wykorzystywania waznych faktow, ktore maja wpltyw na
ich dziedzing pracy. Chociaz wy pracujecie zdecydowanie cigzej, a oni
by¢ moze mniej i z wigksza tatwoscia. Moca tego, ze poznali sekret
oddzielania faktow waznych od niewaznych, zapewnili sobie rodzaj
punktu podparcia i dzwigni, dzigki ktorym matym palcem potrafia
podnies¢ cigzary, ktérych wy nie poruszycie nawet cala waga swojego

ciafa.



Osoba, ktora ma w zwyczaju kierowanie swojej uwagi na istotne fak-
ty, z ktorych buduje swoja Swiatynie Sukcesu, zapewnia sobie w ten
sposob potege porownywalna do miota spadowego, ktorego uderze-
nie ma sitg dziesi¢ciu ton — w przeciwienstwie do miotka do pine-

sek, ktorego uderzenie ma sitg pot kilograma!

Jesli takie porownania wydajq si¢ wam zenujace, musicie pamigtac,
ze niektorzy czytelnicy tego kursu nie rozwingli w sobie jeszcze
zdolno$ci myslenia kategoriami bardziej skomplikowanymi. A jesli
sprébowatbym zmusi¢ ich do tego, to tak, jakbym zostawial ich bez-

nadziejnie w tyle.

Dla lepszego zrozumienia, jak wazne jest rozroznianie mi¢dzy fakta-
mi a zwyktymi informacjami, przestudiujcie taki typ cztowieka, kto-
ry daje si¢ catkowicie prowadzi¢ tym, co ustyszy. Taki typ, na ktory
wptyw maja wszystkie ,,szepty plotkarskiego wiatru”; ktory przyj-
muje bez zastrzezen wszystko, co czyta w gazetach, oraz ktory oce-
nia ludzi na podstawie tego, co mowia o nich ich wrogowie, rywale i

wspotczesni.

Rozejrzyjcie sig wérod waszych znajomych i wybierzcie jedna osobg
tego typu, zeby mie¢ ja przed oczami podczas analizowania tego te-
matu. Zauwazcie, ze taki cztowiek zazwyczaj rozpoczyna rozmowe
od stoéw: ,,Pisali w gazecie” albo ,,Podobno”. Cztowiek myslacy pre-
cyzyjnie wie, ze gazety nie zawsze s doktadne w swoich doniesie-
niach. Wie on réwniez, ze to, co ,,si¢ moéwi”, zwykle niesie wigcej

falszu niz prawdy. Jesli nie wzniesliscie si¢ ponad klasg tych ,,pisali



w gazecie” i ,,podobno”, daleka jeszcze droga przed wami, zanim za-
czniecie mysle¢ precyzyjnie. Oczywiscie wiele prawdy 1 faktow
przemieszcza si¢ pod postacia plotek i doniesien prasowych, ale
cztowiek myslacy precyzyjnie nie przyjmie bezkrytycznie wszystkie-

g0, co widzi i styszy.

Ten punkt czuje si¢ w obowiazku podkresli¢, poniewaz stanowi on ska-
ly 1 rafy, na ktorych tak wielu ludzi rozbija swoj okret i idzie na dno

oceanu fatszywych wnioskow.



Perswazja kontra sita

Sukces, jak to powiedziano juz na dziesiatki réznych sposobow w
catym tym kursie, jest w znacznym stopniu sprawa taktownych i har-
monijnych negocjacji z innymi ludzmi. Mowiac ogdlnie, cztowiek,
ktory rozumie, jak ,,sprawi¢, zeby ludzie robili to”, co on chce, zeby

byto zrobione, moze odnie$¢ sukces w kazdym zawodzie.

Jako pasujace podsumowanie do tej czgsci dotyczacej Prawa Kon-
centracji, opiszemy zasady, poprzez ktore mozna wplywac na ludzi,
mozna zdobywac ich wspotprace, mozna eliminowaé antagonizmy i

rozwijac przyjazn.

Sita czasami przynosi rezultaty, ktore wydaja si¢ by¢ zadowalajace.
Ale sama sita nigdy nie zbudowata i nigdy nie moze zbudowac trwa-

tego sukcesu.

Wojna Swiatowa zrobila wigcej niz jakiekolwiek inne wydarzenie w
historii $wiata, azeby pokaza¢ nam nieskuteczno$¢ sily jako $rodka
wptywajacego na umyst ludzki. Nie wdajac si¢ w szczegoty i nie wy-
liczajac przyktaddw, ktore mozna by tu zacytowac, wszyscy wiemy,
ze sita byta fundamentem, na ktorym budowano filozofi¢ niemiecka
przez ostatnie czterdziedci lat. Doktryna, ze potega wszystko napra-

wia, zostala wyprobowana na catym $wiecie i nie powiodla sig.
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Cialo ludzkie mozna uwigzi¢ czy kontrolowac sita fizyczna, ale nie
mozna tego zrobi¢ z ludzkim umystem. Zaden cztowiek na ziemi nie
potrafi kontrolowa¢ umystu normalnej, zdrowej osoby, jesli ta osoba
zdecyduje sig skorzysta¢ z danego jej od Boga prawa do kontroli nad
wlasnym umystem. Wigkszos¢ ludzi nie korzysta z tego prawa. Ida
przez $wiat, dzigki naszemu wadliwemu systemowi o$wiaty, nie po-
znawszy mocy, ktéra tkwi uspiona w ich wilasnych umystach. Od
czasu do czasu zdarza si¢ co$, bardziej przypadkiem niz celowo, co
budzi taka osobg i powoduje, ze odkrywa ona, gdzie lezy jej praw-
dziwa moc i jak jej uzywac dla rozwoju przemystu czy jakiej$ innej

profesji. Efekt: rodzi sig geniusz!

Istnieje pewien punkt, w ktorym umyst ludzki przestaje si¢ wznosi¢ i
bada¢, chyba ze zdarzy si¢ co§ odmiennego od codziennej rutyny i
»przepchnie” go ponad ta przeszkoda. W niektérych umystach ten
punkt lezy bardzo nisko, a w innych bardzo wysoko. W jeszcze in-
nych waha si¢ od potozenia bardzo niskiego do bardzo wysokiego.
Jednostka, ktéra odkryje sposob, jak sztucznie stymulowaé swoj
umyst, pobudza¢ go i powodowac, aby czgsto przekraczat ten prze-
cietny punkt zatrzymujacy, na pewno zostanie nagrodzona stawa i

fortuna, jesli jej wysitki beda konstruktywne.

Szkoleniowiec, ktory odkryje jakikolwiek sposob, aby stymulowaé
jakikolwiek umyst i sprawi¢, aby wzniost si¢ ponad ten przecigtny
punkt zatrzymujacy bez zadnych ztych efektow ubocznych, przekaze

rodzajowi ludzkiemu blogostawienstwo nieznane dotad w historii

1"



swiata. Oczywiscie, nie moéwimy tutaj o stymulatorach fizycznych
ani o narkotykach. Te zawsze pobudzaja umyst na pewien czas, ale w
koncu doszczetnie go rujnuja. Chodzi nam o czysto umystowy sty-
mulator, tak jak na przyktad ten, ktory pojawia si¢ wraz z intensyw-
nym zainteresowaniem, pragnieniem, entuzjazmem, miloscig itp.

czynnikami, z ktorych moze si¢ rozwina¢ ,,Superumyst”.

Osoba, ktora dokona takiego odkrycia, zrobi wiele w kierunku roz-
wiazania problemu przestgpczosci. Jesli dowiemy sig, jak wpltywaé
na czyj$ umyst, mozemy z dana osoba zrobi¢ niemal wszystko.
Umyst mozna porowna¢ do wielkiego pola. Jest to bardzo zyzne
pole, ktore zawsze wydaje plony zgodnie z rodzajem ziarna, jakie w
nim zasiano. Problem polega na tym, aby nauczy¢ sig, jak wybiera¢
odpowiedni rodzaj ziarna i jak je zasia¢, aby zakorzenilo si¢ i szybko
rosto. Zasiewamy ziarno w naszych umystach codziennie, co godzi-
ng, nie — w kazdej sekundzie, ale czynimy to chaotycznie i mniej
lub wigcej nieswiadomie. Musimy nauczy¢ si¢ robi¢ to wedtug
uwaznie przygotowanego planu, zgodnie z dobrze rozplanowanym
schematem! Ziarno posiane przypadkowo w ludzkim umysle przyno-

si przypadkowe plony! Od tego rezultatu nie ma ucieczki.

Historia pelna jest godnych zapamigtania przyktadow ludzi, ktorzy
przemienili si¢ z praworzadnych, pokojowych, konstruktywnych
obywateli w btakajacych sig, wsciektych przestgpcow. Mamy takze
tysiace przypadkow, gdzie ludzie w rodzaju tych niskich, wscie-

ktych, przestgpczych typow przeksztatcali si¢ w konstruktywnych,

12



przestrzegajacych prawa obywateli. W kazdym jednym z tych przy-
padkow transformacja danej istoty ludzkiej nastapita w umysle dane-
go cztowieka. To on utworzyl w swoim umysle, z takiego czy innego
powodu, obraz tego, czego pragnal, a nastgpnie zabrat si¢ za prze-
ksztatcenie tego obrazu w rzeczywistos¢. Prawde mowiac, jesli obraz
jakiegokolwiek otoczenia, sytuacji albo rzeczy umie$cimy w ludz-
kim umysle, i jesli umyst ten skupi si¢ albo skoncentruje na tym ob-
razie wystarczajaco dlugo i wystarczajaco uporczywie, co zostanie
poparte silnym pragnieniem owej wyobrazonej rzeczy, zostaje tylko
maly krok od obrazu do jego realizacji w formie fizycznej czy umy-

stowe;.

Wojna $wiatowa wydobyla wiele zdumiewajacych tendencji ludzkie-
go umystu, ktore potwierdzaja prace przeprowadzong przez psycho-
logow w ich badaniach nad zasadami dzialania umystu. Ponizsza re-
lacja o szorstkim, nieokrzesanym, niewyksztatlconym i nieokietzna-
nym miodym goralu jest doskonatym przyktadem potwierdzajacym

te teze.
WALCZYL ZA SWOJA RELIGIE; TERAZ JEST WIELKIM

BOHATEREM WOJENNYM

Plan Rotarian, Azeby Sprezentowa¢ Farme Arvinowi Yorkowi,

Niepismiennemu Mysliwemu Polujacemu na Wiewiorki w Tennessee

13



Napisal: GEORGE W. DIXON

To, w jaki sposob Arvin Cullom York, niepi§mienny chtopak poluja-
cy na wiewiorki w Tennessee, zostal najwazniejszym bohaterem
Amerykanskich Sit Ekspedycyjnych we Francji, tworzy romantyczny

rozdziat w historii wojny §wiatowe;j.

York pochodzi z hrabstwa Fentress County. Urodzil si¢ i dorastat
wsrod twardych ludzi z gor i lasow w Tennessee. W Fentress County
nie ma nawet kolei. W czasie swoich mtodych lat miatl reputacje po-
strzelonego chtopaka. Potem znany byt jako rewolwerowiec. Z re-
wolweru trafiat bez pudta, a jego nadzwyczajne zdolnosci w obcho-
dzeniu si¢ ze strzelba znane byly daleko i szeroko wsrod prostych lu-

dzi ze wzgorz Tennessee.

Pewnego dnia jaka$ organizacja religijna rozbita swoj namiot w gminie,
gdzie mieszkal York wraz z rodzicami. Byta to dziwna sekta, ktora
przybyta w géry w poszukiwaniu nawrdconych, ale metody ewangeli-
stow tego nowego kultu pelne byly ognia i budzity emocje. Pigtnowali
grzesznikow, nikczemnikow i ludzi, ktorzy wykorzystywali swoich sa-
siadow. Wskazywali na religi¢ Pana jako na przyktad, ktory wszyscy

powinni nasladowac.

14



Alvin zyskuje religie

Alvin Cullom York zadziwit pewnej nocy swoich sasiadow, rzucajac
si¢ na tawke dla zalobnikow. Starsi mezczyzni wiercili si¢ na swoich
siedzeniach, a kobiety wyciagaty szyje, patrzac, jak York mocowat

si¢ ze swoimi grzechami w cieniu gor w Tennessee.

York zostat zarliwym apostotem nowej religii. Stat si¢ glosicielem,
przywodca zycia religijnego catej spotecznosci, i chociaz jego umie-
jetnosci strzeleckie byly tak samo $miercionosne jak zawsze, nikt

idacy $ciezka prawosci nie obawiat si¢ go.

Kiedy wiesci o wojnie dotarty do tej oddalonej czesci Tennessee i
kiedy goralom powiedziano, ze zostana ,,zaciagni¢ci”’, York stat si¢
pochmurny i nieprzyjemny. Nie pochwalal zabijania istot ludzkich,
nawet na wojnie. Jego Biblia uczyta, ze przykazano, aby ,,Nie zabi-
ja¢”. Wedlug niego byto to dostowne i ostateczne. Naznaczono go

jako ,,$wiadomie sprzeciwiajacego sig”.

Oficerowie rekrutujacy przewidywali klopoty. Wiedzieli, ze podjat
juz decyzje i ze beda musieli dotrze¢ do niego w jakis inny sposob,

nie grozba czy kara.
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Wojna w sSwietej sprawie

Poszli do Yorka z Biblia i pokazali mu, Zze wojna toczy si¢ w Swictej
sprawie — w sprawie wolnosci i swobdd obywatelskich. Zwrdcili
uwagg, ze ludzie tacy jak on zostali wezwani przez Wyzsza Potgge,
azeby uwolni¢ $wiat; azeby broni¢ niewinne kobiety i dzieci od
gwaltow; azeby uczyni¢ zycie lepszym dla biedakow 1 uci$nionych;
azeby pokonaé ,besti¢” opisana w Pismie Swietym i zeby uczyni¢
$wiat otwartym na rozwijanie idealow chrzescijanstwa oraz chrzesci-
janskich mezczyzn i kobiet. Byta to walka miedzy zastgpami cnotli-
wych i hordami Szatana. Diabet probowat podbi¢ Swiat przez swoich

wybranych agentow, niemieckiego Cesarza i jego generatow.

Oczy Yorka zaptongly poteznym $wiattem. Jego wielkie rgce zbity

si¢ w pies¢ jak imadto. Jego silne szczeki zacisnely sig.

— Cesarz! — wysyczal przez zeby. — Bestia! Zaglada kobiet
1 dzieci! Pokaze¢ mu, gdzie jego miejsce, jesli tylko znajde si¢ na od-

legtos¢ strzatu od niego!

Pogtadzit swoja strzelbg, pocatowatl matke na do widzenia i powie-
dziat jej, ze zobacza si¢ znowu, kiedy Cesarz wyleci ze swojego inte-

resu.

' Cesarz — chodzi o Wilhelma II Hohenzollerna, krola Prus i cesarza niemieckiego
w latach 1888—1918 [przyp. red.].
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Pojechat na oboz treningowy, gdzie ¢wiczyt skrupulatnie i pieczoto-

wicie, §cisle postuszny rozkazom.

Jego umiejetnosci w strzelaniu do celu zwrécily uwage. Koledzy
zdumiewali si¢ jego niezwykla celnoscia. Nie sadzili, ze jakis lowca
wiewiodrek z podrzgdnego lasku stanie si¢ $wietnym snajperem na

frontowa lini¢ okopow.

Rola, jaka odegral York w wojnie, nalezy juz do historii. Generat
Pershing mianowat go czotowym samotnym bohaterem wojennym.
Zdobyl wszystkie mozliwe medale, tacznie z Medalem Kongresu,
Krzyzem Wojny, czy Legia Honorowa. Stawiat czolo Niemcom, nie
lekajac si¢ $mierci. Walczyl, aby pomsci¢ swoja religig: za §wigtos¢
swojego domu, za mitos¢ kobiet i dzieci, zachowanie ideatow chrze-
$cijanstwa oraz wolnosci dla biedakoéw i ucisnionych. Strach nie ist-
niat ani w jego regulaminie, ani w stowniku. Jego zimna odwaga ze-
lektryzowata ponad milion ludzi i sprawita, ze §wiat zaczal mowic o
tym dziwnym, niepiSmiennym bohaterze ze wzgorz gdzie§ w Tennes-

S€eC.

Mamy tu przyktad mtodego cztowieka z gor, ktory gdyby go podejsé¢
z nieznacznie innej strony, niewatpliwie odmowilby zaciagnigcia si¢
do wojska i bardzo prawdopodobne, ze statby si¢ tak rozgoryczony
wobec swojego kraju, ze zostatby przestepca chwytajacym sig kazdej

okazji, azeby wzia¢ odwet.
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Ludzie, ktérzy przyszli z nim rozmawiaé, wiedzieli co§ o zasadach,
wedhug ktorych dziata ludzki umyst. Wiedzieli, jak poradzi¢ sobie z
mlodym Yorkiem przez przetamanie oporu, ktory wytworzyl sam we
wlasnym umysle. To jest wlasnie ten punkt, w ktéorym z powodu nie-
prawidtowego zrozumienia tych zasad tysigce ludzi jest bez uzasad-
nienia klasyfikowanych jako kryminalisci i traktowanych jak ludzie
niebezpieczni i okrutni. Poprzez sugesti¢ tymi ludzmi mozna by do-
wodzi¢ tak samo efektywnie, jak poprowadzono mtodego Yorka,

i rozwina¢ ich w uzyteczne, produktywne istoty ludzkie.

W swoich poszukiwaniach sposobow i srodkow zrozumienia i kiero-
wania swoim wlasnym umystem tak, abyscie mogli nakaza¢ mu wy-
tworzenie tego, czego pragniecie w zyciu, pozwolcie, iz przypomni-
my, ze absolutnie bez wyjatku wszystko, co was irytuje i wywotuje
wasz gniew, nienawis$¢, nieche¢ czy cynizm, jest destruktywne i bar-

dzo dla was niedobre.

Nigdy nie bedziecie mogli osiagna¢ maksimum ani nawet przyzwo-
itego, sredniego konstruktywnego dziatania swojego umystu, dopoki
nie nauczycie si¢ go kontrolowac i pilnowac, aby nie doznawat sty-

mulacji poprzez gniew albo strach!

Te dwie negatywne rzeczy, gniew i strach, sa niesamowicie niszcza-
ce dla waszego umystu. Tak dtugo, jak pozwolicie im pozostaé, mo-
zecie by¢ pewni, iz wasze wyniki beda niezadowalajace 1 daleko po-

nizej tego, co jesteScie w stanie wytworzy¢.
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Z naszych dyskusji o srodowisku i nawykach nauczyli$my sig, ze indy-
widualny umyst jest postuszny sugestiom $rodowiska. Ze umysty jedno-
stek w ttumie zlewaja si¢ ze soba i podporzadkowuja sugestii dominuja-
cego wptywu przywodcy czy gldwnej postaci. Pan J.A. Fisk podaje nam
interesujacy opis wplywu sugestii umystowej na spotkaniu odrodzenia
religijnego, ktory potwierdza twierdzenie, ze umysty ttumu zlewaja sig

w jedno.
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Dlaczego warto mie¢ petng wersje?

il Poznaj dwa kolejne Prawa Sukcesu
NAPOLEON HiLL "él. Napoleona Hilla, czyli "Precyzyjne myslenie"
i oraz "Koncentracje", ktére nie tylko Cie
zaskocza, roz$émieszg oraz oburzg swojg
prostota, ale przede wszystkim zmobilizujg do
podjecia pozytywnego dziatania. Jesli tylko
chcesz dowiedziec sie, jak wyksztatci¢ w sobie
kolejne dwie cechy absolutnie niezbedne do
tego, aby wybi¢ sie w zyciu ponad
przecietno$¢ i zrealizowaé wiasne marzenia,
zapoznaj sie z nimi juz teraz. Inspirujace
historie bogatych i szczes$liwych ludzi (to
bardzo rzadka kombinacja) i latami
formutowane przez autora wnioski dotyczace
UMYSLU oraz tego, w jaki sposéb najlepiej z
niego korzysta¢, znacznie przyblizg Cie do
wyznaczonych przez siebie celéw i marzen. "Wielki Edison poniést porazke
dziesieé€ tysiecy razy, zanim skonstruowat zaréwke elekiryczng i zanim ona
zadziatata. Nie rezygnuj i nie zatamuj sie, jeSli poniesiesz jedng czy dwie
porazki, zanim sprawisz, ze twoje plany sie powiodg". Napoleon Hill, XII Prawo
Sukcesu

Petng wersje ksigzki zamowisz na stronie wydawnictwa Ztote Mysli

http://www.zlotemysli.pl/prod/6668/prawa-sukcesu-tom-
xi-i-tom-xii-napoleon-hill.html
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